Ist ein Einheitspreisvertrag ein Vertrag mit
Kostenvoranschlag?

HERMANN WENUSCH

Den folgenden Uberlegungen muss vorangestellt wer-
den, dass grundsitzlich ein Kostenvoranschlag ohne
Gewihrleistung gem § 1170a Abs 2 ABGB gemeint
ist, wenn von ,einem Kostenvoranschlag“ gesprochen
wird: Da es nimlich einer der Zwecke!) fiir den Ab-
schluss eines Einheitspreisvertrags ist, dass die genauen
Massen bei Abschluss noch nicht ,auf die Komma-
stelle genau® bekannt sein missen, scheint kein Grund
fiir die Annahme gegeben, dass es sich dabei um einen
Kostenvoranschlag unter Gewihrleistung fiir seine

Richtigkeit gem § 1170a Abs 1 ABGB handelt.?)

LFir einen Kostenvoranschlag ist nach Lehre und
Rechtsprechung die Zergliederung der mutmafilichen
Kosten unter ausfithrlicher Berechnung der einzelnen
Ansitze nach Arbeitskosten, Materialkosten usw kenn-
zeichnend“.3) Diese offenbar herrschende Ansicht?)
mag zwar zu hinterfragen sein, weil es wohl ausschlief3-
lich darauf ankommt, ob der potenzielle Besteller mit
einer allenfalls etwas eingeschrinkten (endgiiltig ist der
in einem Kostenvoranschlag ohne Gewihrleistung ge-
nannte Betrag ja nicht unbedingt, weil Uberschreitun-
gen, die nicht betrichdich sind, nicht ausgeschlossen
werden konnen) Verbindlichkeit der Entgeltprognose
rechnen kann und dariiber hinaus nicht einzusehen
ist, weshalb Aussagen, wie ,dieses Gartenmiuerchen
wird Sie X kosten®, nicht als Kostenvoranschlag anzu-
sehen sind,”) doch soll sie hier einmal als ein Ausgangs-
punkt der Uberlegungen dargestellt werden.

Tatsichlich enthilt (auch) ein Einheitspreisvertrag
definitionsgemifs eine detaillierte Gliederung, nur ist
es fraglich, ob dieses Merkmal tatsichlich ausreicht, ei-
nen solchen prinzipiell als Werkvertrag mit Kostenvor-
anschlag anzusehen, wie dies hiufig geschieht.®) Mit
anderen Worten: Ist ein Einheitspreisvertrag nur des-
halb ein Werkvertrag mit Kostenvoranschlag, weil
beide eine detaillierte Gliederung enthalten? Tatsich-
lich findet sich keine tiber den Umstand der Gemein-
samkeit der Detaillierung hinausgehende Begriindung
dafiir, dass die Bestimmungen des § 1170a Abs 2
ABGB auf den Einheitspreisvertrag anzuwenden sein
sollen.”)

Es wird zwar darauf verwiesen, dass der Kostenvor-
anschlag dem potenziellen Besteller ,die Méglichkeit
der Uberpriifung der Ansitze™®) erméglichen soll
und dass genau das beim Einheitspreisvertrag auch
der Fall ist, nur ist dies keine ausreichende Begriin-
dung, weil diese Gemeinsamkeit wohl durchaus auch
zufillig sein kann.

Tatsichlich muss ein Einheitspreisvertrag keine
Gliederung nach Arbeits- und Materialkosten enthal-
ten,”) was gerade als das Kennzeichen eines Kostenvor-
anschlags angesehen wird: Es kommt zwar in der Pra-
xis sehr hiufig vor, dass die cinzelnen Positionen eines
Einheitspreisvertrages in ,Lohn“ und ,Sonstiges“!°)
untergliedert sind, doch hat dies nur den Sinn, bei lin-
ger laufenden Vertrigen cine sinnvolle Preisgleitung —
die fiir ,Lohn“ und ,,Sonstiges* aufgrund voneinander
mehr oder weniger unabhingiger Entwicklung ge-

trennt erfolgt — vorzunehmen. Gerade bei Vertrigen
mit kurzen Laufzeiten ist eine Trennung entbehrlich
und unterbleibt dann durchaus auch nicht allzu selten.
Sind die Positionen eines Einheitspreisvertrags nicht
weiter aufgegl_iedert, so ist nicht unbedingt eine ,Mog-
lichkeit der Uberpriifung der Ansitze gegeben, weil
eine Methode zur Ermittlung des Entgelts (darum
handelt es sich nimlich aus 6konomischer Perspektive
beim Einheitspreisvertrag) nicht zwingend eine Mog-
lichkeit zur Uberprﬁfung mit sich bringt. Dass dabei
ohnehin fraglich bleibt, was denn iiberpriift kénnen
werden soll, sei nur am Rande erwihnt: Hitte der Be-
steller ndmlich das notwendige Wissen, um eine Uber-
pritfung vorzunchmen, so briuchte er gar keinen Kos-
tenvoranschlag. Soll die Angemessenheit der Kalkula-
tionsansitze tiberpriift werden kdnnen, so ist zu sagen,
dass die Angemessenheit einzelner Positionspreise va
dann kaum méglich ist, wenn diese nicht in ,Lohn®
und ,,Sonstiges“ aufgegliedert sind: Die Kalkulation ei-
nes Unternehmers in einer Marktwirtschaft ist ein
komplexer Vorgang, der nicht nur von den Kosten ab-
hingt. Selbst wenn eine Gliederung nach ,Lohn® und
»Sonstigem erfolgt, ist damit nicht gesagt, dass deswe-
gen eine ,,Uberpriifung der Ansitze moglich ist: Die
Produktionsfaktoren ,Arbeit® und ,Betriebsmittel®
lassen sich in gewissem Rahmen miteinander substitu-
ieren und ein handwerklich organisierter Betrieb hat
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hen, wenn die zu erwartenden Kosten (nach technisch-kaufminni-
schen Gesichtspunkten) detailliert berechnet und aufgegliedert wer-
den, wobei die erforderlichen Arbeits- und Materialkosten (nach Ein-
heitssitzen) méglichst bis auf Einzelheiten nach Art, Zahl, Gewicht,
etc, festzustellen bzw abzuschitzen sind“ — dabei bleibt allerdings vol-
lig offen, was unter ,technisch-kaufménnischen Gesichtspunkten®
oder ,Einheitssitzen® (ev Einheitspreise?) gemeint ist.

Vgl Rebhahn in Schwimann, ABGB § 1170a ABGB Rz 1.

Dadurch wiirden miindliche Kostenvoranschlige iibrigens praktisch
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ausgeschlossen.

6) Lingle, Das Entgelt beim Bauvertrag 42: ,Einheitspreisvertrige sind
aber zugleich Vertrige unter Zugrundelegung eines Kostenvoranschla-
ges iSd § 1170a ABGB® unter Berufung auf Karasek, Die Pauschal-
preisvereinbarung in der Baupraxis, ecolex 1991, 235.
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Hutter, Der Kostenvoranschlag 185 bezeichnet den Einheitspreisver-
trag als ,Weitere vertragliche Preisgestaltung.

Vgl Rebhahn in Schwimann, ABGB § 1170a ABGB Rz 1.

9) Die Gliederung erfolgt vielmehr nach im Allgemeinen einfach zu er-
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mittelnden Leistungsteilen, die dem Besteller nutzen (zB m* Mauer-
werk, m* Wandputz, m Rohrleitung oder Stk Tiiren einer bestimmten
Dimension).

10) Nach der entsprechenden Definition der ONORM B 2061 ,Preiser-
mittlung fiir Bauleistungen® sind dies im Wesentlichen die Material-

und Geritekosten.
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im Allgemeinen ein anderes Verhiltnis von ,Arbeit zu
,Betriebsmittel“ als ein Industriebetrieb.

Zwei Ziele des potenziellen Bestellers sind beim
Einheitspreisvertrag vorrangig: Erstens soll durch das
Leistungsverzeichnis das vom Unternehmer geschul-
dete Werk beschrieben werden und zweitens soll die
Hohe des endgiiltigen Entgelts errechnet werden.
Dem gegeniiber steht bei einem Kostenvoranschlag
im Vordergrund, dass der potenzielle Besteller einen
Eindruck von der Hohe des Entgelts erhilt, wobei er
sich im Allgemeinen iiber die Konstruktion des Werks
kein Kopfzerbrechen machen muss.

Unterstellt man, dass bei einem Einheitspreisver-
trag kein funktionaler Erfolg geschuldet wird,!!) wih-
rend das ABGB sehr wohl davon ausgeht,'2) so scheint
gerade letzterer Punkt wichtig: Beim Kostenvoran-
schlag, wie ihn das ABGB sicht, wird die konzeptive
Titigkeit vom Unternehmer erwartet, beim Einheits-
preisvertrag wird sie vom potenziellen Besteller zur

Verfiigung gestellt.

Natiirlich ist bei der Entscheidung eines konkreten
Einzelfalls der (durch entsprechende Erklirungen er-
kennbare) Willen der Vertragsparteien ausschlagge-
bend. Hilfreich ist dabei wohl zu erfahren, was denn
,ublich® ist — genau das findet sich (zumindest fiir
die Baubranche) in der ONORM B 2110. Die
ONORM B 2110 sieht bei Vereinbarung eines
Einheitspreisvertrags unter Pkt 8.1 (,Abrechnungs-
grundlagen®) lapidar vor, dass die ,erbrachten Leistun-
gen (...) nach den Mengen der erbrachten Leistun-
gen® abzurechnen sind — keine Rede von einer erfor-
derlichen Anzeige fiir den Fall, dass die Angebots-
summe iiberschritten wird. Wenn man bedenkt, dass
die ONORM B 2110 nicht nur ein das dispositive
Recht anpassendes bzw erginzendes Regelwerk ist,
sondern auch ein ,,Handbuch fiir den ordentlichen
Baubetrieb“ (was aus rechtlich unwirksamen Schrift-
lichkeitsgeboten und der wortwértlichen Kopie der ge-
setzlichen Gewihrleistungsbestimmungen ersichdlich

ist), so wird offenbar, dass die ONORM B 2110 einen
Einheitspreisvertrag nicht als Kostenvoranschlag be-
trachtet. Dies ergibt sich tibrigens wohl auch aus der
20%-Klausel,3) die bestimmt, dass ,,[blei Uber- oder
Unterschreitung der im Vertrag angegebenen Menge
einer Position mit Einheitspreis um mehr als 20%
(...) tiber Verlangen eines Vertragspartners ein neuer
Einheitspreis fiir die tatsichlich ausgefithrte Menge
unter Beriicksichtigung der Mehr-/Minderkosten zu
vereinbaren ist. Auch hier keine Rede davon, dass
der Besteller nach einer doch méoglicherweise empfind-
lichen Verteuerung vom Vertrag zuriicktreten kann.

Wird also bei einem Einheitspreisvertrag die ur-
spriingliche Angebotssume iiberschritten, muss der
Unternehmer dies nicht anzeigen, um nicht in Gefahr
zu kommen, des tbersteigenden Betrags verlustig zu
gehen: Schliefflich stammt das Leistungsverzeichnis
ja vom Besteller') und er hat sich falsche Ansitze
selbst zuzuschreiben. Eine Pflicht — entsprechend der
technischen Warnpflicht gem § 1168a ABGB -, bei
angestrebtem Einheitspreisvertrag im vorvertraglichen
Bereich vor Kosteniiberschreitungen zu warnen, gibt
es nicht.

Praxistipp

Ein Einheitspreisvertrag ist kein Werkvertrag mit
Kostenvoranschlag — wird das Entgelt die Ange-
botssumme {iberschreiten, so ist dies vom Unter-
nehmer nicht anzuzeigen.
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